
VOUS ETES PROMOTEUR
Voici la Présentation de la Plate-forme Web 

pour une vente efficace des logements

Notre plate forme  a été conçue pour les promoteurs qui s'inscrivent et veulent vendre leurs 
logements en utilisant les moyens technologique de l'internet et des réseaux sociaux pour une 
force de vente efficace et facile, par nos méthodes de vente.
Une fois le promoteur à fait une inscriptions sur la plate-forme web en choisissant l'option :
vente de logement par votre méthode.
Nous commençons par créer une vitrine de vente des logements de votre projet immobilier 

cliquez ici 
Pour cela nous vous demandons la localisation géographique du projet, et le fichier excel 
décrivant le EDD du projet des logements à vendre, et  de nous envoyer les plans de chaque 
type de logement, l'affiche publicitaire du projet , les vidéos du projet, la visite à 360 ° de l'un 
de vos logements, la vidéo 3d du projet, et les photos de la situation des avancement des 
travaux.
La description détallé des matériaux et des équipements pour chaque type de logement ainsi 
que le service rendu par le syndicat de copropriété.
Une fois la vitrine est prête à être publier sur le net nous vous envoyons le lien pour  
confirmer la publication de la vitrine sur le net et sa diffusion sur nos bases de données et sur 
les réseaux sociaux.

 Si le promoteur confirmera la vente par notre méthode, nous allons transférer l'EDD dans la 
base de données, de notre logiciel ce dernier  gère les dossiers des  acquéreurs et vous aurez  
une idée de l’avancement des étapes faite par les agences immobilières, responsable de la 
vente des logements.
Suite à l'accord de vente par notre méthode nous installerons le logiciel sur le pc du service 
commerciale de la promotion immobilière.
Le service commerciale va éditer les états suivants :

 L'offre commerciale  pour déterminer le nombre et la  surface de chaque type de 
logement F2 ,,,,F5 , et la surface globale fini vendable, et le montant globale de la 
vente ainsi que le montant globale de  la commission à nous payer.

 Le contrat de commission en notre faveur,
Pour une grande force de vente nous utilisons notre  base de données qui renferme  
plus que 600 Agences immobilières et bureau d'affaire, sur tout le territoire Algérien.
Selon la localisation du projet on aura les Agences immobilières avec qui on peut 
compter sur leurs service pour la vente des logements. 

Une fois on a choisi les agences avec qui on va vendre les logements du promoteur, nous 
installerons notre logiciel, nous ferons signer aux responsables des agences des protocoles 
d'accord et des contrats de commissions.

https://abp-immo.webnode.fr/promotion/


A tout moment à partir de notre logiciel on peut avoir les états ci-dessous en temps réel,

1)   État des avances  sur les ventes de logement 

Vous aurez un état nominatif des acquéreurs qui ont versé l’avance et quel sont les montants 
des crédits qui vont être solliciter et sur quel banque.
Après vérification de l’état avec le relevé de votre compte  bancaire en constatant 
les versements effectué par les acquéreurs.

2)  L  a promesses de vente 

une fois l'acquéreur aura versé l'avance, vous pouvez  à partir du logiciel éditer la promesse de
vente que l'acquéreur va présenter à sa banque pour compléter le dossier de demande de crédit

3) L'échéancier des tranches à verser 

Pour les acquéreurs qui veulent payer par tranche vous pouvez gérer leurs versements 
et éditer l’échéancier des versements et avoir à tout moment l'extrait des versements et le 
solde qui reste à payer pour un acquéreur.

Sur cette plate Forme nous avons dédié un espace pour les fournisseurs de produit et de 
service, Ainsi que les Artisans dans le domaine de la construction donc nous avons fait 
rapprocher les fournisseurs aux promoteurs immobiliers ou les promoteurs hôteliers.

En plus nous avons une base de données  importante de fournisseur que nous envoyons aux 
promoteurs inscrits sur la plate forme, dans divers secteurs d’activité.

En fin sur cette plate-forme on à fait rapprocher les fournisseurs de services et de produits aux
promoteurs qui peuvent nous consulter pour avoir une liste des artisans et fournisseurs dont 
vous aurez besoin pour avoir des consultations et des offres de service,

Pour vous inscrire  sur le site en tant que promoteur   cliquez    ICI.

http://abp-immo.webnode.fr/


Le Logiciel



















Importation  de vos données sur Excel vers la base de données du logiciel  rapidement et facilement





Comment Vendre Vos Projets
Immobilier sur Notre PLATEFORME

Après la validation de votre inscription nous allons créer votre 
vitrine sur notre plate-forme qui servira et facilite la vente des 
logements et qui permet de partager sur les réseaux sociaux 
d'une façon programmé et permettre aux internautes de 
s'inscrire pour fixer un rendez-vous pour la visite d'un logement 
choisi cliquez ici pour consulter une vitrine exemple. 
Nous vous envoyons une offre commerciale de votre projet que 
vous devez signer.
Vous recevez un contrat de commission sur la vente que vous 
devez signer.
Nous installerons notre Logiciel pour le service commerciale de la 
promotion immobilière,

Nous allons éditer des offres commerciales pour chaque vendeur qui va 
s'en charger de vendre les logements du promoteur avec qui on a reçu 
une offre commerciale et un contrat de commission nous choisirons les 
agences immobilières les plus proches du projet que nous avons ciblé 
pour vendre les logements du promoteur.
Le vendeur « l'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » s'en charge 
de recevoir les dossiers des acquéreurs et de programmer les visites 
pour le projet.
 

EXEMPLE DE CAS DE VENTE

https://abp-immo.webnode.fr/promotion/


On suppose que nous avons un projet immobilier à Vendre à BEJAIA de 100 
logements nous allons faire une recherche sur Bejaia 
des agences immobilières, les plus proches de la promotion immobilière, 
qu’on va les contacter pour vendre avec nous.
Une fois le choix est fait sur 5 Agences immobilières par exemple chaque 
agence aura 20 logements avec des offres de services, et des contrats de 
commission pour chaque agence pour une période de fin de contrat de vente 
qui sera fixé par le promoteur, on installe notre logiciel pour le suivi des ventes
en tant qu'administrateur de la base de données du logiciel je peux avoir les 
statistique des ventes pour chaque agence immobilière en temps réel

A la fin de la période pour la vente, j’arrête la situation avec les agences je fais 
sortir pour chaque Agence les acquéreurs qui ont versé l’avance au profil 
du promoteur.
Un tableau comme ci-dessous :

Agence Immobilière : ----------------------- Taux de la commission ----% / m² vendu

Acquéreur Date 
versement

Montant
versé

Bank Cpt 
promoteur

Surface Commission

  
Total Avance 
Total commission

L’Agence me remettra les dossiers des acquéreurs qui ont versé l’avance et sera payé 
Pour la somme de la commission.

Nous collectons toutes les données et on fera un état comme comme ci-dessous

Promoteur Immobilier : ----------------------- Taux de commission -----% / m² vendu

Acquéreur Date 
versement

Montant 
versé

Banque Cpt 
promoteur

Surface Commission

Total des dossiers 
Total Avance 
Total commission

Nous présentons au promoteur l’état des versements avec les 
justificatifs des versements sur son compte avec les dossiers 
des acquéreurs, nous recevons notre chèque pour la 
commission.



Si le promoteur exige que nous assistions les acquéreurs pour 
le suivi des dossiers à la banque pour l’obtention des crédits 
on prendra une autre commission pour le suivi qui ne dépasse 
pas 1 % du montant du crédit accordé qui sera supporté par 
l’acquéreur et le promoteur immobilier.

Le vendeur « l'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » donnera le 
RIB du promoteur à l'acquéreur pour faire le versement de l'avance et 
doit garder une copie du bulletin de versement qui porte la décharge de 
l'agence bancaire objet de l'opération de versement de l'avance.
« L’Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » doivent saisir les 
informations de l'acquéreur une fois ce dernier à livrer son dossier à 
l'agence immobilière pour réserver le logement choisi.
Une fois le versement de l'avance a été constaté et validé « l'Agence 
Immobilière ou le Bureau d'affaire » mettront à jour la fiche de 
l'acquéreur en indiquant le montant de l'avance et la date de versement 
ainsi que la banque choisie par l'acquéreur qui va financer par un crédit 
le logement.
« L’Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » doivent livrer à 
l'acquéreur l'imprimé de réservation signé et comportant le cachet de « 
l'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » en trois exemplaires



« L'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » garderont  une copie 
pour sa comptabilité une copie sera classé dans le dossier de 
l'acquéreur et lui délivrer une copie.
Une fois que tous les logements livrés à « l'Agence Immobilière ou le 
Bureau d'affaire » ont été vendu.
Notre rôle est de faire les vérifications suivantes :
-faire éditer les états des réservations et des avances versées par les 
acquéreurs.
-éditer l'état des dossiers qui vont être transféré aux banques pour 
préparer les demandes de crédit
-faire l'édition de l'état des avances par les acquéreurs pour l'envoyer au 
promoteur pour vérification.
Une fois que nous avons reçu notre commission de la part du promoteur,
nous éditons l'état des commissions des Agences immobilière  
responsable de la vente pour vérification.
Une fois « l'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » ont valider l'état 
de leurs commissions nous effectuons le versement au compte bancaire 
de « l'Agence Immobilière ou du Bureau d'affaire » et on lui envoi par 
email le justificatif du versement sur son compte.
Une fois « l'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » ont reçu le 
montant de la  commission , ils doivent envoyer sans délai les dossiers 
des acquéreurs classés par banque.
L'envoi des dossiers doit s'effectuer de trois façons
-par le coursier de « l'Agence Immobilière ou le Bureau d'affaire » à notre
bureau dont elle aura une décharge si « l'Agence Immobilière ou le 
Bureau d'affaire » est situé à Alger.
-par courrier postale avec accusé de réception pour « l'Agence 
Immobilière ou le Bureau d'affaire »,

pour les agences qui ne sont pas sur Alger « l'Agence Immobilière ou le 
Bureau d'affaire »
Doivent nous envoyer une copie par émail de son envoi pour les 
dossiers.
-Envoi des dossier par le transport en commun dont elle doit avoir une 
décharge avec paiement à l'arrivée dont « l'Agence Immobilière ou le 
Bureau d'affaire » doivent nous envoyer une copie par email.
Une fois les dossiers des acquéreurs ont été réceptionnés par nos soins 
deux cas sont possible.

-Nous envoyons les dossiers à la promotion immobilière dont elle va s'en
charger de livrer les promesses de vente définitive aux acquéreurs à 
partir du logiciel.



L'acquéreur remettra son dossier à sa banque pour le financement de 
son logement par un crédit suivant le financement « ordinaire ou 
islamique » selon son choix.
Le 2 -ème cas le promoteur nous délègue d’assister l'acquéreur 
Vis-à-vis de sa banque pour faire le suivi des dossiers des crédits. 
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